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PROFESIONALAIS PROFILS

Strategisks C limena vaditajs ar vairak neka 20 gadu pieredzi ICT, patérina elektronikas, sadzives tehnikas distribicija
un B2B e-komercija Baltija un EMEA. Vadijis vairak neka $100 miljonu P&L, vairaku valstu operacijas, piegadataju
ekosistémas attistibu, cenu, pelnas marZas un apgrozama kapitala parvaldibu. Istenojis B2B pasiitijumu platformas
ievieSanu vairak neka 50 valstis, palielinot digitalas pardoSanas ipatsvaru no 12% lidz 17%.

GALVENAS KOMPETENCES

P&L ($100M+) - Vairaku valstu vadiba - Rentabla izaugsme - Cenu un pelnas marzas parvaldiba - Piegadataju un partneru
ekosistéma - Apgrozamais kapitals un krajumi - B2B e-komercija - Digitala un komercdarbibas transformacija - Go-to-market un
zimolu ievieSana

PROFESIONALA PIEREDZE

Baltijas komercdirektors 01.2025 — paslaik
WEXL GRUPP OU - Patérina elektronikas un sadzives tehnikas distribiicija - B2B e-komercija
* Pilna P&L un komercdarbibas atbildiba Latvija, Lietuva un Igaunija; €45 miljonu gada portfelis.
= Sasniegta 15% rentabla izaugsme gada griezuma un bruto pelnas marza palielinata par 0,75 procentpunktiem.
* Krajumu aprites dienas samazinatas no 60 [idz 54, novecojoSie krajumi — par 15%.
« Viedtalrunu kategorija izveidota no nulles: ienémumi +300% gada griezuma un 160 aktivas SKU.
« Paplasinati vai atjaunoti septini tieSie razotaju ligumi; uzlabota SEO struktira, organiska plisma +12—18% un konversija +3—6%.
Grupas biznesa attistibas vaditajs (CBDO), B2B e-komercija 07.2023 — 12.2024
ASBIS Group (ASBISc enterprises plc) - Digitala transformacija
* Izveidots B2B platformas parvaldibas un darbibas modelis ar standartiem, KPI, ievieSanas vadlinijam un valstu atbalstu.
» K& Product Owner vadita modernas B2B pasatijumu platformas izstrade un ievieSana vairak neka 50 valstis.
* Risinajums ieviests 14 ménesos, standartiz€jot galvenos B2B pasitijuma—apmaksas procesus visa grupa.
* Digitalas pardoSanas Tpatsvars palielinats no 12% Iidz 17% no grupas ienémumiem.
« Vadita aptuveni 30 cilvéku starpfunkcionala Product, IT, UX, Operations un valstu komanda.
Baltijas generaldirektors - valdes loceklis 04.2015 — 06.2023
ASBIS BALTICS SIA - ASBIS Group (ASBISc enterprises plc)
- Vaditas Latvijas, Lietuvas un Igaunijas operacijas ar pilnu P&L atbildibu vairak neka $100 miljonu apméra.
« Triju valstu darbiba apvienota vienota Baltijas struktira, uzlabojot parrobezu sadarbibu un darbibas efektivitati.
* L1dz 2019. gadam sasniegts €100 miljonu apgrozijums, saglabajot efektivu izmaksu bazi un veseligu rentabilitati.
» Organizacija paplasinata Iidz vairak neka 50 darbiniekiem; attistita vadibas kapacitate un parvaldiba.

« Baltijas tirga ieviesti premium zimoli, tostarp Bang & Olufsen, Devialet, Loewe un Logitech.
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PROFESIONALA PIEREDZE - TURPINAJUMS

Latvijas generaldirektors 03.2008 — 04.2015
ASBIS BALTICS SIA - ASBIS Group (ASBISc enterprises plc)
» ASBIS Latvia darbiba izveidota no nulles; rentabilitate sasniegta devinos ménesos un gada apgrozijums parsniedza $14 miljonus.
« leviesti galvenie darbibas procesi un sistemas — gramatvediba, ERP un WMS — stabilai izpildei un kontrolei.
« Vadita IT komponenSu un Zimolu pardosana un marketings; paplasinats partneru kanals konkurences piesatinata tirga.
« Vadita 19+ darbinieku starpfunkcionala komanda pardo$ana, logistika un atbalsta funkcijas.
» Sasniegta 1. piegadataja pozicija plansetdatoru un viedtalrunu segmenta Baltija (GfK, 2013).

IT komponensu produktu linijas vaditajs 11.2004 — 03.2008
ACC Distribution
« Vadits aptuveni €6 miljonu IT komponenSu bizness Latvija — iepirkumi, pardoSana un marketings.
« Paplasinats zZimolu un piegadataju portfelis, veicinot kategorijas izaugsmi un tirgus dalu.

Iepirkumu vaditajs 07.2002 — 10.2004
KM BALTIC SIA
« Latvijas tirga ieviesti Cetri jauni zimoli — CTX, Club3D, Albatron un SVEN.
« Paplasinot piegadataju portfeli un klatbatni tirgd, palidzéts AIBARTS k|Gt par otro lielako IT komponen$u un periférijas

apaksdistributoru Latvija.

IZGLITIBA
Executive MBA, uznéméjdarbibas vadiba
Rigas Ekonomikas augstskola (Stockholm School of Economics in Riga) - 2021

Programmas fokuss — stratégiska vadiba, starptautiskais bizness un praktiska sarezgitu vadibas uzdevumu risina$ana.

MBA, uznéméjdarbibas vadiba - Transporta un sakaru institats, Riga - 2011
Bakalaura grads uznémeéjdarbibas vadiba - Transporta un sakaru institats, Riga - 2009

PRASMES UN VALODAS

Vadibas un digitalas prasmes Valodas

P&L - Komercstratégija - Cenu parvaldiba - Kategoriju vadiba - Finansu vadiba - Anglu — teicami
Restrukturizacija - Product Owner - Agile/Scrum - CRM/ERP/WMS - Power BI - Python - datos LatvieSu — teicami
balstiti Iemumi Krievu — dzimta

LietuvieSu — pamatzinasanas
Italu — pamatzinasanas

PAPILDU KVALIFIKACIJA

RaZotaju un nozares apmacibas: Microsoft, Intel, AMD, Dell, Western Digital, Seagate, Gigabyte, Supermicro u.c. - Privatpilota licence (PPL)
— apmaciba procesa.
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